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Значне місце в практиці міжнародних розрахункових операцій посідають валютно-фінансові умови зовнішньоекономічних контрактів. Зовнішньоекономічна діяльність, безпосередньо зовнішня торгівля, потребують значних фінансових вливань, зокрема як із внутрішніх, так із зовнішніх джерел. Таким чином, кредит стає органічною і невід’ємною складовою зовнішньоекономічних зв’язків. Він сприяє збільшенню обсягів зовнішньоторгових операцій, створюючи цим самим додатковий попит на ринку зі сторони позичальників. Умови кредитування є досить важливим чинником конкурентної боротьби підприємств і країн за ринки збуту.
Отже, зовнішньоторговий кредит — це рух позичкового капіталу в сфері зовнішньоекономічних відносин, пов'язаний з наданням валютних і товарних ресурсів на умовах повернення, терміновості і сплати процентів [1].
Аби профінансувати свої зовнішні операції, експортери та імпортери можуть, в першу чергу, скористатися звичайними кредитними послугами банку, що їх обслуговує, а саме, контокорентними кредитами. Проте існуючі специфічні умови міжнародної торгівлі стали причиною виникнення особливих кредитних форм забезпечення (рис.1) [2].
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Рис. 1. Фінансування зовнішньої торгівлі
Виділяють наступні умови залучення валютних ресурсів для всіх форм кредитного забезпечення:
1) терміновість(необхідність повернення кредиту в точно визначений термін, зазначений в договорі)
2) платність (повернення позичальником отриманих ресурсів і сплати ціни за їх використання);
3) забезпеченість (позички під заставу або під певні фінансові гарантії);
4) цільовий характер (необхідність цільового використання ресурсів);
5) диференційований характер (різний підхід з боку кредитора до категорій позичальників);
6) повернення (обов’язковість повернення позичкових ресурсів, надання гарантій).
Часто в світовій практиці використовується змішаний вид міжнародного кредиту, наприклад, звичайні форми кредитування поєднуються з наданням різних видів допомоги. Зокрема, на сьогодні новою формою кредитування країн є спільне фінансування. Тобто кілька кредитних установ разом працюють над великим проектом. Здебільшого надається перевага галузям інфраструктури. Ініціаторами спільного фінансування є міжнародні фінансові інституції, які залучають до цих операцій приватні комерційні банки, що в основному кредитують прибуткову частину проекту [3].
Обов’язково, при здійсненні будь-яких зовнішньоекономічних операцій, між контрагентами укладається договір, в якому прописані всі нюанси співпраці. Зокрема, до валютно-фінансових умов, які належним чином повинні бути передбачені в контракті належать ціна й загальна вартість договору та умови платежів.
У зовнішньоекономічній діяльності кредитні операції виконують три важливі функції: по-перше, впливають на перерозподіл фінансових ресурсів між суб'єктами ЗЕД; по-друге, контролюють процес накопичення в межах світового господарства; по-третє, є каталізаторами процесів реалізації товарів і послуг, створюючи цим самим сприятливі умови для розширеного відтворення.
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