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ВСТУП
Сучасні економічні відносини України з зовнішнім світом знаходяться у стані переходу від старої системи організації зовнішньоекономічних зв’язків, орієнтованої, переважно, на експорт сировини, до нової, пов’язаної з пошуком шляхів ефективного інтегрування у світову спільноту, зі встановленням сталих торгівельних зв’язків з іншими країнами, з підвищенням ролі міжурядових організацій у досягненні колективної безпеки і, звичайно, з забезпеченням надійного захисту своїх національних інтересів в умовах швидко змінюваного зовнішнього середовища.
На сьогодні зовнішньоекономічна діяльність поряд із зовнішньоекономічною безпекою  є одними з найважливіших напрямів розвитку економіки. Завдяки зовнішньоекономічній діяльності підприємств забезпечуються потреби різних підприємств та країн в невистачаючих ресурсах: сировині, паливі, енергоносіях, фінансових та трудових ресурсах. Разом з тим зовнішньоекономічна діяльність є суттєвим джерелом надходження коштів до державного бюджету. Це обумовлює зростаючий інтерес до вивчення питань, що пов’язані із здійсненням зовнішньоекономічної діяльності.
Предметом курсу «Управління зовнішньоекономічною діяльністю підприємств» є складна сукупність господарських, економічних, правових, фінансових відносин у сфері економічної діяльності між підприємствами України – суб’єктами ЗЕД на іноземними фірмами як на території України, так і за її межами, обґрунтування механізму організації, регулювання, планування та ефективного управління процесами ринкової трансформації зовнішньоекономічної діяльності підприємств України.
Об’єктом навчальної дисципліни «Зовнішньоекономічна діяльність підприємств» є дослідження економічних відносин між суб’єктами господарювання різних країн, що виникають у процесі їх функціонування на зовнішньому ринку, зокрема у процесі формування і розподілу доходів від здійснення експортно-імпортних операцій.
Зовнішньоекономічна діяльність як функціональний напрямок науки ґрунтується на багатьох інших науках або тісно стикається з ними. Насамперед базується на законодавчих та правових основах діяльності організацій в Україні, загальних принципах управління, використовує економіко-математичні методи.
Дисципліна «Управління зовнішньоекономічною діяльністю підприємств» базується на таких фундаментальних та професійно-практичних дисциплінах як «Міжнародні економічні відносини», «Менеджмент», «Економіка підприємства».
Отримані в результаті вивчення дисципліни «Управління зовнішньоекономічною діяльністю підприємств»  знання, вміння та навички надають майбутнім фахівцям можливість вирішувати конкретні питання щодо ефективного управління зовнішньоекономічною діяльністю, а саме: організації зовнішньоекономічної діяльності на підприємстві, вибору зовнішніх привабливих ринків збуту, зовнішньоекономічного ціноутворення, укладання зовнішньоекономічних контрактів тощо.
Навчальний посібник спрямовано на допомогу для студентів галузі знань 07 «Управління та адміністрування», спеціальності 073 «Менеджмент», що навчаються на ОПП «Менеджмент і бізнес-адміністування» факультету менеджменту та маркетингу КПІ імені Ігоря Сікорського  в засвоєнні необхідних теоретичних знань з курсу дисципліни, набутті навичок й використанні їх на практиці. 





СТРУКТУРА РОЗРАХУНКОВОЇ РОБОТИ

Розрахункова робота складається із трьох частин, кожна із яких присвячена певній темі:
1. Розрахунок митної вартості і митних платежів.
2. Прогнозування експортної контрактної ціни та визначення ціни продажу імпортованої продукції.
3. Оцінка економічної ефективності зовнішньоекономічної операції.
По кожній частині розрахункової роботи студент отримує вихідні дані.



ВИХІДНІ ДАНІ ДЛЯ РОЗРАХУНКОВОЇ РОБОТИ

1. Розрахунок митної вартості і митних платежів

Митна вартість — заявлена декларантом або визначена митним органом вартість товарів, що переміщуються через митний кордон України, яка обчислюється на момент перетинання товарами митного кордону України (ст. 259 Митного кодексу України). Порядок визначення митної вартості та митної оцінки товарів поширюється на товари, які переміщуються через митний кордон України. Методи визначення митної вартості товарів, які переміщуються через митний кордон України, та умови їх застосування встановлюються Митним кодексом. Відомості про митну вартість товарів, заявлені декларантом під час переміщення товарів через митний кордон України і прийняті митним органом, використовуються для нарахування податків і зборів, ведення митної статистики, а також у відповідних випадках для розрахунків у разі застосування штрафів, інших санкцій та стягнень, установлених законами України (ст. 261 Митного кодексу).
Основою для визначення митної вартості товарів є ціна угоди, яку фактично сплачено чи яка підлягає сплаті за ці товари, якщо на неї не вплинули такі фактори: а) обмеження щодо прав продавця (експортера) на товари, що оцінюються, за винятком обмежень, встановлених законами, обмежень, що істотно не впливають на ціну товарів; б) залежність продажу (відчуження) та ціни угоди від дотримання умов, вплив яких неможливо врахувати; в) відомості, використані декларантом для визначення митної вартості товарів, не підтверджені документально або не є кількісно вираженими та достовірними; г) учасники угоди (експортер та імпортер) є взаємозалежними особами, за винятком випадків, коли їх взаємозалежність не вплинула на ціну угоди, що має бути доведено декларантом. Метою визначення митної вартості товарів є нарахування митних платежів (див. Митні платежі).
 Основне призначення митної вартості – база оподаткування митом (ввізним, вивізним, сезонним, особливими видами мита тощо), якщо ставка цього податку визначена у відсотковому значенні (адвалорна ставка).
Розмір ставок мита розраховується виходячи з потреб національної економіки. Зазвичай низькі ставки ввізного (імпортного) мита встановлюються на сировину, в якій є потреба для вітчизняних виробників, середні – на напівфабрикати й високі – на готову продукцію, яка в достатній кількості виробляється в країні. Якщо необхідно обмежити вивезення товарів, у яких є потреба на внутрішньому ринку, зазвичай запроваджується вивізне (експортне) мито. Для захисту внутрішнього ринку можуть запроваджуватися й інші види мита – сезонні (на сільськогосподарську продукцію) та особливі (антидемпінгове, компенсаційне та особливе). Тобто ставка мита є регулятором зовнішньої торгівлі (митно-тарифне регулювання).
Однак необхідно враховувати, що формування ціни на товар у зовнішній торгівлі здійснюється під впливом багатьох факторів, основним з яких є прагнення усіх країн максимально повно виходити з власними товарами на зовнішній ринок. Як наслідок, це заходи зі стимулювання експорту як прямими дотаціями у вигляді експортних відшкодувань та компенсацій, так і непрямими – через систему кредитування експорту, страхування ризиків тощо.
Свою систему стимулювання попиту мають великі підприємства, які для виведення на нові ринки власної продукції пропонують різного роду знижки (дилерські, оптові, ексклюзивні тощо) та відстрочки з оплати (товарний кредит).
Усі ці фактори приховують реальну вартість виробництва товару та роблять неефективними тарифні бар'єри, які будує кожна країна, захищаючи внутрішній ринок. Саме для визначення реальної вартості виробництва товару за кордоном як основи для стягнення митних податків і зборів було запроваджено поняття «митна вартість» або, як прийнято її називати за кордоном, «дійсна вартість для цілей митної оцінки» (ст. VII Генеральної угоди з тарифів і торгівлі – далі ГАТТ).
Згідно із загальноприйнятими міжнародними нормами, викладеними у ст. VII та відповідних додатках до ГАТТ, митна вартість – це оцінка ввезеного товару в країні імпорту, яка здійснюється на підставі нормальної ціни в країні експорту, тобто ціни на такий або аналогічний товар, який продається або пропонується для продажу при нормальному ході торгівлі в умовах вільної конкуренції (п. 2 (b) ст. VII ГАТТ), чого, внаслідок перелічених вище факторів, на сьогодні не існує. Як бачимо, для цілей митного оподаткування головне не купівельна вартість, а рівень цін, який склався на товар у країні експорту.

Задача 1.1. Український підприємець імпортує партію сировини та комплектуючих для власного виробництва:
	Параметри
	Товари

	
	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж

	Ціна покупки за одиницю, грн.
	5
	1200
	43
	6
	150
	235
	18

	Витрати на транспортування одиниці товару до перетину кордону, грн.
	0,4
	20
	2
	0,3
	13
	25
	4

	Комісійні витрати на оформлення одиниці товару, грн.
	1
	36
	5
	2
	19
	14
	5

	Плата за використання інтелектуальної власності за одиницю товару, грн.
	1
	8
	–
	–
	3
	4
	–

	Мінімальна митна вартість одиниці товару, встановлена урядом, грн.
	7
	1260
	40
	6,5
	–
	–
	25

	Кількість товарів, які ввозяться в Україну, шт.
	10000
	40
	58
	13250
	265
	125
	1780



Товари були прибули на митницю на певну дату, визначену транспортною накладною. Власник не квапився представити вантаж для митного оформлення, а отже за певних умов йому необхідно було сплатити вартість перебування товарів під митним контролем.

Розрахувати:
митну вартість партії;
суму митного збору за перебування товарів під митним контролем, 
суму митних платежів;
питому вагу митних платежів в кінцевій вартості партії після перетину митного кордону.

Кожен студент обирає вихідні дані за варіантами, що наведені в таблицях нижче:
Таблиця 1 - Комбінації товарів для формування партії сировини і матеріалів, що імпортуються
	Номер варіанта
	Комбінація товарів
	Номер варіанта
	Комбінація товарів
	Номер варіанта
	Комбінація товарів

	1
	А Б В Г
	11
	А Б В Д
	21
	А Б В Е

	2
	А Б В Ж
	12
	Б В Г Д
	22
	Б В Г Е

	3
	Б В Г Ж
	13
	В Г Д Е
	23
	В Г Д Ж

	4
	А В Г Д
	14
	А В Г Е
	24
	А В Г Ж

	5
	А Б Г Д
	15
	А Б Г Е
	25
	А Б Г Ж

	6
	А Б Д Е
	16
	А Б Д Ж
	26
	А Б Д Е

	7
	Г Д Е Ж
	17
	А Г Д Е
	27
	А Г Д Ж

	8
	А В Д Ж
	18
	Б Г Д Ж
	28
	Б В Е Ж

	9
	А Д Е Ж
	19
	Ж Б А В
	29
	Б В Д Е

	10
	А Б Е Ж
	20
	А Г Д Ж
	30
	Е Г В А




Таблиця 2 - Дані для розрахунку митних платежів
	Номер варіанта
	Дата прибуття товарів на митницю
	Дата надання товарів для митного оформлення
	Ставка мита адвалерна, %
	Ставка мита специфічна, грн.
	Акцизний збір, %

	1
	17.01.24.
	31.01.24.
	5
	–
	2

	2
	20.01.24.
	16.02.24.
	–
	10
	5

	3
	01.02.24.
	23.02.24.
	–
	5
	7

	4
	10.10.24
	31.10.24
	15
	–
	0,5

	5
	21.03.24
	02.04.24
	20
	–
	4

	6
	23.08.23
	30.08.23
	–
	7
	3

	Номер варіанта
	Дата прибуття товарів на митницю
	Дата надання товарів для митного оформлення
	Ставка мита адвалерна, %
	Ставка мита специфічна, грн.
	Акцизний збір, %

	7
	29.04.24
	17.05.24
	5
	10
	1

	8
	17.09.23
	15.10.23
	10
	–
	6

	9
	07.04.24
	28.04.24
	10
	–
	4

	10
	06.06.23
	04.07.23
	–
	15
	5

	11
	10.05.24
	25.05.24
	–
	25
	3

	12
	14.02.24
	28.02.24
	5
	–
	2,5

	13
	18.05.24
	15.06.24
	15
	–
	7

	14
	08.12.24
	28.12.24
	10
	–
	1

	15
	20.09.23
	30.09.23
	20
	–
	1

	16
	21.10.23
	11.11.23
	–
	15
	2

	17
	12.12.23
	30.12.23
	10
	7
	1

	18
	13.01.24
	07.02.24
	–
	5
	3

	19
	09.03.24
	30.03.24
	–
	10
	5

	20
	01.04.23
	27.04.23
	20
	–
	6

	21
	31.05.23
	27.06.23
	–
	15
	3

	22
	08.08.24
	18.08.24
	15
	–
	7

	23
	08.09.24
	23.09.24
	5
	–
	4

	24
	05.12.24
	20.12.24
	7
	7
	2

	25
	17.04.24
	11.05.24
	10
	–
	4

	26
	14.06.24
	30.06.24
	15
	–
	1

	27
	01.06.24
	17.06.24
	–
	20
	3

	28
	23.09.24
	14.10.24
	5
	5
	2

	29
	21.11.24
	29.11.24
	10
	–
	6

	30
	25.11.24
	15.12.24
	–
	15
	7





Визначення ціни на імпортовану продукцію
На імпортовані товари ціни встановлюються на основі імпортної (контрактної) вартості з включенням витрат на закупівлю й поставку товарів до границі у валюті країни експортера. Далі імпортна вартість перераховується в національну валюту за офіційним курсом Національного банку України. До неї додаються податок на імпорт, мито, акцизи, ПДВ та інші платежі. 
Роздрібні ціни на імпортні споживчі товари встановлюються всередині країни, як правило, вільними, виходячи зі співвідношення попиту та пропозиції. Рівень світових цін враховується й у роздрібних цінах, і в тарифах на послуги, наприклад, у готелях для іноземців, у разі продажу споживчих товарів на іноземну валюту в спеціальних валютних магазинах.
Світова ціна — ціна, що відбиває найбільш представницькі угоди з даного товару на міжнародному ринку. Представницькими вважаються найбільш регулярні угоди, що проходять у вільному торгово-політичному режимі й у вільно конвертованій валюті. Щоб уникнути методичних помилок і різночитання, інформація про світові ціни повинна бути доступною.
Наведемо основні види світових цін залежно від особливостей ринків різних товарів та джерела інформації про них.
Ціни міжнародних бірж (міжнародні біржові котирування) — ціни постійно діючого оптового ринку масових, однорідних товарів. Біржові ціни розраховуються і публікуються котирувальною комісією біржі в біржових бюлетенях, інформаційними, телеграфними агентствами, а також у масових періодичних виданнях. Біржові ціни поширюються головним чином на сировинні товари. 
В даний час публікуються в основному офіційні біржові котирування, тобто ціни, за якими у рамках сесії пройшла найбільша кількість фактичних угод на ф’ючерсній основі, оскільки на сучасних біржах основна маса угод відбувається не заради купівлі-продажу реального товару, а заради висновку контрактів на купівлю і продаж товарів у спекулятивних цілях і з метою хеджування.
Відображення базисних умов в офіційних біржових котируваннях традиційне. Базисні умови формуються багато в чому під дією попередньої практики, коли угоди на біржі укладались тільки заради реального товару.
Біржові котирування за основними видами сировини й палива формуються на умовах цінової групи «F» (звичайно за умовами FOB). Дана категорія товарів має найбільш широку сферу застосування, реалізується у великих обсягах, тому продавець поставляє товар лише до базисних пунктів і основна транспортна складова в структуру ціни не входить. У міру звуження сфери використання товару спостерігається перехід від цінової групи «F» до груп «С» і «D», де продавець приймає на себе більший перелік витрат. Наприклад, світова ціна на 95 %-вий алюміній — це офіційне котирування Лондонської біржі металів на умовах CIF — порти Великобританії, а на 99 %-вий алюміній — на умовах франко-склад Лондонської біржі металів (тобто ціни групи «D»), то-
му що алюміній цієї марки має значно більш вузьку сферу застосування, транспортується в порівняно обмежених обсягах і продавець приймає на себе велику частину витрат. Офіційні котирування міжнародних товарних бірж вважаються найкращим джерелом інформації про світові ціни, оскільки найбільшою мірою відповідають усім ознакам світової ціни, зазначеним вище.
Біржовий ринок — ринок конкурентний: продавці і покупці тут не зв’язані торговельно-політичними угодами і взаємною системою заліків. Стандартність, однорідність біржових товарів зумовлює регулярність та масштабність угод і, отже, регулярність подачі цінової інформації. Офіційні біржові котирування — це ціни фактичних угод, що найбільш повно відбивають ринкову кон’юнктуру. У силу названих причин біржові котирування є найбільш об’єктивною, методично ясною ціновою інформацією. Заради чистоти офіційних біржових котирувань комісійний збір на біржі включається в ціни непрофільних біржових товарів.
Довідкові ціни — ціни на товари, реалізовані каналами внутрішньої оптової і міжнародної торгівлі. Ці ціни розраховуються й публікуються об’єднаннями виробників у періодичній пресі, а також інформаційними агентствами та брокерськими фірмами. Довідкові ціни — це ціни продавців, а не ціни фактичних угод.
У довідковій ціні завжди передбачається «запас» на вторговування, що ускладнює використання довідкових цін в інформаційних цілях. Ці ціни поширюються на сировину, матеріали, паливо, хімічну продукцію, прокат металів.
Розрізняють довідкові ціни експортерів та імпортерів. Довідкові ціни експортерів звичайно формуються на умовах FOB і характерні для сировинних товарів. Наприклад, світові ціни на нафту: FOB — порти Персидської затоки, FOB — порти Мексиканської затоки; світові ціни на папір: FOB — порти Фінляндії тощо. Довідкові ціни імпортерів формуються на умовах CIF, CIP і характерні для готової продукції. Довідкові ціни — це оптові ціни.
Ціни прейскурантів, каталогів, проспектів. Ці ціни розробляються виробниками на базисні види товарів масового виробниц-
тва. Прейскурантні ціни публікуються в галузевих виданнях.
Як правило, ці ціни не мають спеціальної експортної спрямованості, однак на ряд товарів (наприклад чорні метали) існують спеціальні експортні прейскуранти. Дана група цін — ціни продавців. У цьому їхня подібність до довідкових цін, але на відміну від них прейскурантні ціни бувають і оптовими (сировина, прокат, продукція машинобудування виробничого призначення тощо) і роздрібними (легкові автомобілі, швейні вироби тощо).
Прейскурантні ціни поширюються на стандартну продукцію широкого користування, для якої в основному характерні конкурентні ринки, тому під час розроблення прейскурантних цін у першу чергу враховуються ціни конкурентів. Через існування великої кількості позицій переліку прейскурантних товарів цінові показники публікуються з високим ступенем агрегування й усереднення.
Ціни пропозицій розробляються на продукцію дрібносерійного та індивідуального виробництва і повідомляються виробниками. З урахуванням особливого характеру продукції ціни можуть публікуватися в рекламних проспектах, бюлетенях, галузевих періодичних виданнях, але можуть і взагалі не публікуватися, а інформація про їх надсилається тільки за прямими каналами замовнику. Ціни пропозицій — ціни продавців. Оскільки вони поширюються на нестандартну продукцію, на відміну від прейскурантних цін вони характеризуються меншою агрегованістю, усередненістю, мають велику адресність.
Під час формування цін пропозицій через специфіку товарів у першу чергу враховується не кон’юнктура ринку, а внутрішньовиробничі умови. В основу розрахунку ціни можуть бути покладені витрати на виробництво продукції, використання параметричних, нормативно-параметричних методів, методів з урахуванням споживчого ефекту, експертних методів.
Ціни міжнародних товарних аукціонів — ціни, що діють на спеціально організованих на певний строк у заздалегідь обумовлених місцях ринках публічного продажу. Ці ціни поширюються в основному на продукцію сільського господарства, рибальства, мисливства, дорогоцінне каміння, твори мистецтва, тобто переважно нестандартну продукцію, що вимагає попереднього огляду і демонстрації. Ціни аукціонів на відміну від біржових цін установлюються тільки на наявний товар. Рівень стартової ціни визначається вартістю реалізованого товару, частотою проведення аукціону (чим більше регулярність, тим менше амплітуда коливань стартової ціни), а також підприємницькими здібностями продавця. Рівень ціни фактичної реалізації залежить від кон’юнктури ринку і професійних здібностей аукціонника (працівника, що веде торги).
І стартова ціна, і ціна фактичної реалізації суттєво залежать від рівня аукціону, його репутації на світовому ринку.
Міжнародні аукціони — зазвичай великі акціонерні компанії, що монополізують торгівлю даним товаром. Вони скуповують товар у виробників і перепродують його оптовим посередникам.
Іншою формою організації аукціону є спеціалізовані брокерські фірми, що займаються перепродажем товарів на умовах комісії за дорученням своїх клієнтів — продавців і покупців. Клієнти в аукціоні не беруть участь, а виплачують брокерам винагороду.
Улаштовувачі аукціонного продажу можуть одержувати винагороду як різницю цін покупки і продажу товару, у вигляді комісійного відсотка від вартості і рівня ціни продажу.
Ціни міжнародних торгів — ціни спеціалізованої форми міжнародної торгівлі, заснованої на видачі замовлень на постачання товарів чи розміщенні підрядів на проведення певних робіт. Даний вид цін часто є об’єктом втручання держави. Цінова інформація аукціонів і торгів переважно нерегулярна і закрита. Дуже важливою ціновою інформацією є ціни фактичних угод під час укладання прямих міжнародних контрактів. Ці ціни найбільш об’єктивно відбивають кон’юнктуру ринку. Однак свіжа інформація про них є комерційною таємницею.
Якщо немає інформації про абсолютні рівні цін, необхідні цінові рівні визначають розрахунковим шляхом. Для цього використовують середні, питомі показники матеріаломісткості, трудомісткості, фондомісткості, рентабельності у галузях. Дані показники публікуються в міжнародних статистичних збірниках.
З огляду на велику різноманітність інформації про світові ціни, необхідно знати хоча б основні правила її використання.
Не слід обмежуватися локальними ціновими показниками, навіть оперативними, необхідно аналізувати динамічні ряди цін. Це підвищує коректність та об’єктивність цінових показників, особливо якщо вони є не цінами фактичних угод, а цінами продавців. Аналіз цін за тривалий час дозволяє чіткіше визначити ціновий «припуск» продавця і нівелювати спекулятивні коливання цін.
Якщо товар реалізується не на одному ринку, необхідно ретельно зіставляти ціни всіх форм організації торгівлі. Наприклад, багато сировинних товарів реалізуються і через біржу, і за прямими контрактами (нафта, мазут). У цьому разі аналізуються і біржові котирування і довідкові ціни.
Стосовно нестандартної продукції, для якої характерні ціни пропозицій, необхідно:
· взяти до уваги ціни пропозицій не однієї фірми, а хоча б трьох-чотирьох (міжнародний досвід);
· стежити, щоб це були провідні фірми-виробники, а не посередники;
· з’ясувати, чи не є ціни, взяті як інформація, внутрішньокорпоративними, трансферними цінами. Ці ціни покликані не відбивати кон’юнктуру світового ринку, а розв’язувати внутрішньокорпоративні завдання.
Варто також пам’ятати, що чим меншою є регулярність, масштабність угод і однорідність продукції, тим менш коректною є цінова інформація, тим більшої методичної обробки вона вимагає для використання як орієнтир.

Задача 1.2. Визначити продажну ціну на імпортовану продукцію, якщо:
· мито складає 25%,  
· акцизний збір на імпортовану продукцію 10%,
· ПДВ на імпорт продукції 20% ,
· питома вага витрат обігу до купівельної ціни 12%. 
Курс НБУ на день сплати митних платежів – 43,51 грн/євро.
Інші умови, що потрібні для розв’язку,  кожен студент обирає за варіантами, що наведені в таблиці нижче:

Таблиця 3 – Дані щодо визначення ціни продажу імпортованої продукції
	Номер варіанта
	Контрактна вартість товару, євро     
	Митний збір за оформлення митної декларації, %
	Сума фрахту, євро
	Страхування вантажу, євро
	Умовна рентабельність, %

	1
	5500
	0,3
	710
	101
	20

	2
	5650
	0,1
	698
	102
	21

	3
	5000
	0,15
	701
	104
	22

	4
	8000
	0,16
	612
	110
	23

	5
	6800
	0,17
	767
	107
	24

	6
	3700
	0,18
	675
	105
	25

	7
	4400
	0,19
	610
	115
	26

	8
	6500
	0,2
	708
	118
	27

	9
	8500
	0,21
	782
	119
	28

	10
	6700
	0,22
	630
	109
	29

	11
	7300
	0,23
	743
	105
	30

	Номер варіанта
	Контрактна вартість товару, євро     
	Митний збір за оформлення митної декларації, %
	Сума фрахту, євро
	Страхування вантажу, євро
	Умовна рентабельність, %

	12
	4500
	0,24
	685
	106
	31

	13
	8800
	0,25
	794
	108
	32

	14
	5400
	0,26
	616
	121
	33

	15
	6100
	0,27
	703
	111
	34

	16
	6090
	0,28
	615
	103
	35

	17
	6500
	0,29
	797
	117
	20

	18
	5700
	0,3
	684
	118
	21

	19
	8200
	0,11
	767
	115
	22

	20
	7700
	0,12
	699
	108
	23

	21
	9250
	0,13
	804
	112
	24

	22
	5250
	0,14
	723
	113
	25

	23
	6800
	0,15
	619
	114
	26

	24
	6320
	0,16
	827
	124
	27

	25
	7410
	0,17
	706
	110
	28

	26
	6700
	0,18
	676
	104
	29

	27
	6850
	0,19
	780
	116
	30

	28
	7450
	0,3
	828
	129
	31

	29
	6230
	0,31
	714
	127
	32

	30
	7125
	0,32
	800
	125
	33








2. 
Прогнозування експортної контрактної ціни
У ЗЕД-договорі визначається ціна одиниці виміру товару та загальна вартість товарів або вартість виконаних робіт (наданих послуг), що поставляються згідно із договором (контрактом), крім тих випадків, коли ціна товару розраховується за формулою, та валюта контракту. 
Якщо згідно з договором (контрактом) поставляються товари різної якості та асортименту, ціна встановлюється окремо за одиницю товару кожного сорту, марки, а окремим пунктом договору (контракту) зазначається його загальна вартість.
У цьому разі цінові показники можуть бути зазначені в додатках (специфікаціях), на які робиться посилання в тексті договору (контракту).
При розрахунках ціни договору (контракту) за формулою зазначається орієнтовна вартість договору (контракту) на дату його укладення.
Отже, встановлення ціни зовнішньоекономічного контракту є однією з істотних умов такого договору. 
В іншому випадку, він може вважатися таким, що неукладений, або його може бути визнано недійсним внаслідок недодержання форми згідно з чинним законодавством України.

Задача 2. Український підприємець планує розпочати експорт своєї продукції на зовнішній ринок. Для обґрунтування експортної ціни він відібрав декілька товарів-аналогів з подібними технічними характеристиками, що представлені на потенційному ринку збуту, з наступними характеристиками:

Таблиця 4 - Характеристика товарів аналогів
	Параметри
	Товари

	
	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж

	Конкурентна ціна за 1 шт.
	25
	24
	800
	45
	120
	2500
	24

	Валюта контракту
	USD
	EUR
	CZK
	PLN
	CNY
	JPY
	GBP

	Курс національної валюти на дату фіксації ціни
	36,41
	42,91
	1,47
	7,91
	4.18
	0,25
	37,71

	Параметри
	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж

	Індекс зміни світових цін 
	1,01
	1,03
	1,02
	1,05
	1,01
	1,08
	1,04

	Індекс зміни курсу національної валюти
	1,05
	1,03
	1,04
	1,01
	1,06
	1,01
	1,02

	Прогнозований індекс зростання світових цін
	1,07
	1,01
	1,01
	1,06
	1,05
	1,02
	1,04

	Прогнозований індекс зміни курсу національної валюти
	1,02
	1,05
	1,01
	1,02
	1,03
	1,01
	1,01

	Витрати на доставку товару до іноземного порту, у валюті контракту
	265
	345
	18500
	320
	4700
	50000
	315

	Витрати на вантажно-розвантажувальні роботи, у валюті контракту
	110
	140
	4500
	140
	1650
	20000
	90

	Розмір партії, шт.
	1000
	1200
	1500
	500
	3000
	1000
	800

	Середньорічна ставка банківського відсотку, %
	6
	8
	5
	9
	7
	6
	8

	Розмір знижки за обсяг, %
	1
	5
	4
	2
	1
	3
	5

	Запланований відсоток збільшення або зменшення контрактної ціни в порівнянні з базовою, %
	+10
	+5
	+15
	-5
	+10
	-7
	-3



Таблиця 5 - Інформація щодо джерел визначення ціни та умов оплати товарів-аналогів
	№
	Параметри
	Товари-аналоги

	
	
	А
	Б
	В

	1
	Джерело визначення ціни
	Контракт
	Прейскурант
	Ціна пропозиції

	2
	Форма оплати
	Аванс 
	Кредит 
	Аванс 

	3
	Дата і розмір оплати
	1.04.24 – 30%
1.07.24 – 30%
1.10.24 – 30%
1.01.25 – 10%
	1.04.24 – 25%
1.07.24 – 25%
1.10.24 – 30%
1.01.24 – 20%
	1.05.24 – 25%
1.07.24 – 25%
1.11.24 – 30%
1.02.25 – 20%

	4
	Дата поставки
	1.01.25
	1.04.24
	1.02.25



	№
	Товари-аналоги

	
	Г
	Д
	Е
	Ж

	1
	Контракт
	Прейскурант
	Ціна пропозиції
	Контракт

	2
	Кредит 
	Аванс 
	Кредит 
	Аванс 

	3
	1.05.24 – 15%
1.07.24 – 25%
1.11.24 – 20%
1.02.25 – 40%
	1.04.24 – 30 %
1.06.24 – 35 %
1.08.24 – 25 %
1.10.24 – 10 %
	1.04.24 – 10 %
1.06.24 – 15 %
1.08.24 – 25 %
1.10.24 – 50 %
	1.04.24 – 50%
1.07.24 – 30%
1.10.24 – 10%
1.01.25 – 10%

	4
	1.05.24
	1.10.24
	1.04.24
	1.01.25



Для українського товару витрати на доставку товару до порту складають 4700 грн., витрати на вантажно-розвантажувальні роботи –      3300 грн.
Розрахувати:
базову експортну ціну;
експортну контрактну ціну.
Кожен студент обирає вихідні дані за варіантами, що наведені в таблицях нижче:


Таблиця 6 - Комбінації товарів аналогів для розрахунку прогнозної експортної ціни
	Номер варіанта
	Комбінація товарів
	Зміна базової експортної ціни, %
	Номер варіанта
	Комбінація товарів
	Зміна базової експортної ціни, %

	1
	А Б В 
	+2
	16
	А В Е
	-12

	2
	А Б Е
	+5
	17
	А Г Е
	+11

	3
	Б В Д
	-10
	18
	Б Г Е
	-9

	4
	В Г Д
	+6
	19
	Б Д Ж
	+8

	5
	Г Д Е
	-5
	20
	В Д Ж
	-3

	6
	А В Д
	+15
	21
	А Б Г
	+9

	Номер варіанта
	Комбінація товарів
	Зміна базової експортної ціни, %
	Номер варіанта
	Комбінація товарів
	Зміна базової експортної ціни, %

	7
	А Г Д
	+20
	22
	Б В Г 
	-13

	8
	Б Г Д
	-7
	23
	Б В Ж
	+12

	9
	Б Д Е
	+10
	24
	В Г Ж
	+13

	10
	В Е Ж
	-15
	25
	А В Г
	+4

	11
	А Б Д
	-6
	26
	А В Ж
	-8

	12
	А Б Ж
	+7
	27
	А Г Ж
	+16

	13
	В Г Е
	+3
	28
	Б Г Ж
	-17

	14
	В Г Е
	-4
	29
	А Е Ж
	-11

	15
	Г Д Ж
	-2
	30
	А Д Ж
	-13













3. Оцінка економічної ефективності зовнішньоекономічної операції
Обов’язковою умовою прийняття рішення про ведення та подальше управління  зовнішньоекономічною діяльності (ЗЕД) є її ефективність, яка визначається шляхом зіставлення досягнутого економічного результату з витратами, яких зазнало підприємство для одержання такого результату. На стадії планування виходу на зовнішні ринки визначення рівня ефективності зумовлює ступінь зацікавленості виходу підприємства на конкретні ринки щодо закупівлі або продажу певних товарів (послуг). На стадії безпосереднього ведення зовнішньоекономічної діяльності показники її ефективності дають змогу визначати негативні тенденції, які слугують індикатором для прийняття певних управлінських рішень щодо необхідності усунення негативних факторів, а в разі неможливості їх усунення – відмови від такої діяльності.
Ефективність – це комплексне поняття, яке охоплює різні напрями господарської діяльності підприємства. Ефективність є критеріальним показником, що характеризує потенціал та рівень досягнення цілей діяльності підприємства. Отже, процес дослідження ефективності передбачає два напрями: - порівняння стану підприємства у часі на різних етапах його діяльності; - оцінку конкурентних переваг підприємства порівняно з іншими суб’єктами ринку. Ефективність запланованих зовнішньоторговельних операцій набуває особливого значення при встановленні оптимальної структури експорту підприємства та прийнятті ґрунтовних рішень у сфері управління ЗЕД підприємства. Існує безліч різних думок щoдо класифікації пoказників, за допoмогою яких можна визначити ефективність зoвнішньоекономічної діяльнoсті (ЗЕД). Найповніше сутність ЗЕД рoзкриває Закoн України «Прo зовнішньoекономічну діяльність». ЗЕД - діяльність суб’єктів гoсподарської діяльнoсті України та інoземних суб’єктів госпoдарської діяльнoсті, побудована на взаємовіднoсинах між ними, щo має місце як на теритoрії України, так і за її межами (п.8 ст. 1) [1]. 
Зовнішньоекономічна діяльність передбачає: зовнішню торгівлю, економічне, науковотехнічне співробітництво; спеціалізацію та кооперацію в галузі виробництва, науки і техніки; економічні зв'язки в галузі будівництва, транспорту, страхових, розрахункових, кредитних та інших банківських операцій; надання різноманітних послуг на зовнішньому ринку. Організаційна структура управління ЗЕД визначається тією метою і завданнями, які вона покликана вирішувати.
 ЇЇ мета - максималізація прибутку на довготривалий період за рахунок ефективної участі в міжнародному підприємництві. Організаційна структура управління ЗЕД, як і внутрішньофірмового управління, повинна постійно розвиватися і вдосконалюватися, пристосовуватися до змін у зовнішньому середовищі і сфері управління.
Складність та багатогранність зовнішньоекономічної діяльності не дозволяють обрати один показник ефективності з кількості узагальнюючих результативних показників. Вибір критерію ефективності залежить від особливостей ситуації на ринку, цілей підприємства, наявності інформації про внутрішнє та зовнішнє середовища. Тому виникає потреба в комплексній оцінці зовнішньоекономічної діяльності, що передбачає вибір оптимального способу виходу на зовнішній ринок. Оцінці ефективності зовнішньоекономічної діяльності виділяють показники загальнонаціонального рівня (обсяг зовнішньоторговельного обороту, коефіцієнт покриття експорту імпортом, динаміка експорту та імпорту, їх товарна та географічна структура) та регіонального, тобто ті, що можуть використовуватися для аналізу діяльності регіону або галузі (сальдо торговельного балансу, обсяг експорту на одну особу). 
Показники економічної ефективності поділяють на: 
1) показники ефекту, що визначаються як абсолютні значення і відтворюються в грошових диницях як різниця між результатами діяльності та витратами на її здійснення; 
2) показники ефективності, що визначаються як співвідношення прибутку від діяльності підприємства до витрат на її здійснення і відтворюються відносними величинами: відсотками, частками одиниці.

Задача 3.1. Визначивши експортну контрактну ціну, український підприємець планує здійснити експорт Х од. продукції до країни У. 
Умови здійснення експорту кожен студент обирає за варіантами, що наведені в таблицях нижче:

Таблиця 7 - Умови експортної операції для українського експортера
	Номер варіанта
	Обсяги поставок на зовнішній ринок українського експортера
	Ціна 1 од. продукції на внутрішньому ринку, грн.
	Країна експорту
	Роздрібна ціна 1 од. продукції на зовнішньому ринку в іноземній валюті

	1
	1000
	210
	Польща
	550

	2
	1200
	198
	Румунія
	998

	3
	500
	201
	Норвегія
	150

	4
	800
	212
	Угорщина
	60000

	5
	680
	167
	Німеччина
	20

	6
	2000
	175
	Великобританія
	20

	7
	2400
	210
	Данія
	150

	8
	1500
	208
	Туреччина
	45

	9
	3500
	182
	Латвія
	15

	10
	5000
	230
	Канада
	25

	11
	2300
	243
	США
	27

	12
	4500
	185
	Болгарія
	195000

	13
	1800
	194
	Італія
	20

	14
	1400
	216
	Казахстан
	4000

	15
	2100
	203
	Азербайджан
	25

	16
	6000
	215
	Вірменія
	110000

	17
	6500
	197
	Естонія
	20

	18
	5500
	184
	Чехія
	500

	Номер варіанта
	Обсяги поставок на зовнішній ринок українського експортера
	Ціна 1 од. продукції на внутрішньому ринку, грн.
	Країна експорту
	Роздрібна ціна 1 од. продукції на зовнішньому ринку в іноземній валюті

	19
	4200
	267
	Ісландія 
	4700

	20
	3700
	199
	Швеція
	200

	21
	1250
	204
	Туркменістан
	100

	22
	3250
	223
	Китай
	200

	23
	2800
	219
	Молдова
	300

	24
	320
	227
	Японія
	25000

	25
	410
	206
	Литва
	70

	26
	1700
	176
	Швейцарія
	18

	27
	2850
	180
	Португалія
	17

	28
	3450
	228
	Греція
	20

	29
	4230
	214
	Узбекистан
	550

	30
	125
	200
	Франція
	25



Відповідно до заданої країни експорту визначається офіційний курс НБУ на дату здійснення розрахунків.

Розрахувати:
показник економічної ефективності експортної угоди за співвідношенням цін на внутрішньому та зовнішньому ринку.
вартість контракту, використовуючи розраховану експортну контрактну ціну
ефект від можливої угоди.



Задача 3.2. Укладено угоду на експорт Х т аміачної селітри за ціною У дол. США за одну тонну. Згідно з переліком довідкових цін, ціна 1 т аміачної селітри складає  Z дол. США. На момент укладення контракту співвідношення валют: 1 Дол. США дорівнює 40,41 грн. Визначить ефективність експортної угоди на основі довідкових цін та цін внутрішнього ринку.

Таблиця 8 - Умови експортної операції для українського експортера
	Номер варіанта
	Обсяги поставок на зовнішній ринок українського експортера, тонн
(Х)
	Експортна ціна
дол. США за одну тонну
(У)
	Ціна 1 кг. продукції на внутрішньому ринку, грн.
	Ціна 1 т аміачної селітри згідно з переліком довідкових цін,
(Z) дол. США


	1
	21
	270
	1,22
	240

	2
	12
	271
	1,23
	241

	3
	50
	272
	1,24
	242

	4
	80
	273
	1,25
	243

	5
	68
	274
	1,26
	244

	6
	25
	275
	1,27
	245

	7
	24
	276
	1,28
	246

	8
	15
	277
	1,29
	247

	9
	35
	278
	1,30
	248

	10
	50
	279
	1,31
	249

	11
	23
	280
	1,32
	250

	12
	45
	281
	1,33
	251

	13
	18
	282
	1,34
	252

	14
	14
	283
	1,35
	253

	15
	21
	284
	1,36
	254

	16
	60
	285
	1,37
	255

	Номер варіанта
	Обсяги поставок на зовнішній ринок українського експортера, тонн
(Х)
	Експортна ціна
дол. США за одну тонну
(У)
	Ціна 1 кг. продукції на внутрішньому ринку, грн.
	Ціна 1 т аміачної селітри згідно з переліком довідкових цін,
(Z) дол. США


	17
	65
	286
	1,38
	256

	18
	55
	287
	1,39
	257

	19
	42
	288
	1,4
	258

	20
	37
	289
	1,41
	259

	21
	12
	290
	1,42
	260

	22
	32
	291
	1,43
	261

	23
	28
	292
	1,44
	262

	24
	32
	293
	1,45
	263

	25
	41
	294
	1,46
	264

	26
	17
	295
	1,47
	265

	27
	28
	296
	1,48
	266

	28
	34
	297
	1,48
	267

	29
	42
	298
	1,5
	268

	30
	29
	299
	1,51
	269



МЕТОДИКА ВИКОНАННЯ РОЗРАХУНКІВ

Розглянемо розв’язок кожної складової розрахункової роботи окремо з повними теоретичними поясненнями.
Приклад 1.
В Україну ввозиться партія товарів. Розрахуйте їх митну вартість на основі таких даних:
	Характеристика товарів
	Товари

	
	А
	Б
	В
	Г

	Ціна покупки за одиницю, грн.
	52
	12
	190
	284

	Витрати на транспортування одиниці товару до перетину кордону грн.
	12
	31
	8
	31

	Комісійні витрати на оформлення одиниці товару грн.
	12
	1
	54
	21

	Плата за використання інтелектуальної власності за одиницю товару, грн.
	4
	7
	0
	6

	Мінімальна митна вартість одиниці товару, встановлена урядом, грн.
	40
	-
	250
	500

	Кількість товарів які завозяться в Україну, шт.
	40
	1000
	1200
	230



Визначить суму митного збору за перебування товарів під митним контролем, якщо до митниці призначення товари прибули 09.04.2024 р. Дата доставки вантажу 12.04.2024 р. Власник вантажу надав вантаж до митного оформлення 19.04.2024 р. Визначить суму митних платежів та їх питому вагу в кінцевій продажній ціні, якщо ставка мита складає 20%, ставка акцизного збору – 5%, ПДВ – 20%.
Особливості визначення митної вартості
- товари ввозяться на митну територію України і декларуються в митному режимі імпорту (ст. 51 Митного кодексу України);
- товари ввозяться на митну територію України і декларуються в інших митних режимах, що передбачають сплату митних платежів (крім транзиту) (ст. 65 Митного кодексу України);
- товари що ввозяться і декларуються в інших митних режимах, які не передбачають сплату митних платежів (ст. 65 Кодексу);
- що вивозяться за межі митної території України (ст. 66 Митного кодексу України).
В останніх двох випадках митною вартістю є ціна товару, зазначена у рахунку-фактурі чи рахунку-проформі.
У перших двох випадках, тобто для товарів, що ввозяться і декларуються в митному режимі імпорту та інших митних режимах, що передбачають сплату митних платежів, митна вартість товарів визначається із застосуванням одного з шести методів відповідно до глави 9 Митного кодексу України.
Під час визначення митної вартості і сплати мита іноземну валюту перераховують у валюту України за курсом Національного банку України, який застосовується для розрахунків у зовнішньоекономічних операціях і діє на день подання митної декларації.
У митну вартість включають ціну товару, зазначену в рахунку - фактурі (рахунку-проформі), а також фактичні витрати, якщо їх не включено до рахунку-фактури (рахунку-проформи), залежно від умов поставки цих товарів.
Фактичні витрати:
♦ витрати на страхування, навантаження, розвантаження, перевантаження та транспортування товару до пункту перетину митного кордону України;
♦ комісійні та брокерські витрати;
♦ плату за використання об'єктів інтелектуальної власності, що належать до цих товарів та інших предметів, яку має сплатити імпортер (експортер) прямо чи побічно як умову їх ввезення (вивезення).
Порядок та методи визначення митної вартості товарів, які переміщуються через митний кордон України, встановлені розділом ІІІ Митного кодексу України .
Митна вартість товарів визначається враховуючи наступні особливості:
- товари ввозяться на митну територію України і декларуються в митному режимі імпорту (ст. 51 Митного кодексу України);
- товари ввозяться на митну територію України і декларуються в інших митних режимах, що передбачають сплату митних платежів (крім транзиту) (ст. 65 Митного кодексу України);
- товари що ввозяться і декларуються в інших митних режимах, які не передбачають сплату митних платежів (ст. 65 Митного кодексу України);
- що вивозяться за межі митної території України (ст. 66 Митного кодексу України).
В останніх двох випадках митною вартістю є ціна товару, зазначена у рахунку-фактурі чи рахунку-проформі.
В перших двох випадках, тобто для товарів, що ввозяться і декларуються в митному режимі імпорту та інших митних режимах, що передбачають сплату митних платежів, митна вартість товарів визначається із застосуванням одного з шести методів відповідно до глави 9 Кодексу.

Розв’язок:
Спочатку необхідно визначити митну вартість по кожному виду товару:
Митна вартість одиниці товару (А) = 52 + 12 + 12 + 4 = 80 грн.
Митна вартість партії (А) = 80*40 = 3200 грн.
Митна вартість одиниці товару (Б) = 12 + 31 + 1 + 7 = 51 грн.
Митна вартість партії (Б) = 51 *1000 = 51000 грн.
Митна вартість одиниці товару (В) = 190 + 8 + 54 = 252 грн.
Митна вартість партії (В) = 252*1200 = 302400 грн.
Митна вартість одиниці товару (Г) = 284 + 31 + 21 + 6 = 342 грн.
Оскільки по товару Г урядом встановлена мінімальна митна вартість в розмірі 500 грн за од., а фактична митна вартість одиниці склала 342 грн. за од., то для подальших розрахунків використовуємо вартість, що встановлена урядом. Отже,
Митна вартість партії (Г) = 500*230 = 115000 грн.
Розраховуємо загальну вартість всієї партії товарів як суму митних вартостей по окремим товарам:
Загальна митна вартість = 3200 + 51000 + 302400 + 115000 = 471600 грн.
Далі необхідно визначити розмір платежів, що будуть сплачені при перетині митного кордону: митний збір, мито, акцизний збір, ПДВ.
Митний збір за перебування товарів під митним контролем в даному випадку не справляється, оскільки партія товарів перебувала на митниці лише 10 днів, а відповідно до чинного законодавства в разі перебування товарів під митним контролем протягом 15 днів митний збір за цей період не справляється.
На розраховану загальну митну вартість партії нараховуємо мито:
Мито = 471600 *0,2 = 94320 грн.
Визначаємо розмір акцизного збору:
Акцизний збір = (471600 + 94320)*0,05 = 28296 грн.
Розраховуємо суму податку на додану вартість:
ПДВ  = (471600 + 94320 + 28296)*0,2 = 118843,2 грн.
Ціна продажу при перетині партії товарів митного кордону України складе:
Ціна продажу = 471600 + 94320 + 28296 + 118843,2 = 713059,2 грн.
Тепер визначимо суму платежів, які нараховуються при перетині митного кордону, а також їх питому вагу в ціні продажу.
Загальна сума митних платежів  = Мито + Акцизний збір + ПДВ = 94320 + 28296 + 118843,2  = 241459,2 грн.
Питома вага митних платежів = 241459,2 / 713059,2= 0,33 або 33%.

Відповідь: ціна продажу товару 713059,2 грн. Сума митних платежів 241459,2 грн.,  їх питома вага в кінцевій продажній ціні - 33%.





Приклад 2.
Українська компанія «Інком+» займається поставкою обчислювальної офісної техніки в сусідні країни. Черговий контракт укладається на поставку партії в 10 шт. При цьому витрати на доставку до порту становлять 1600 грн., витрати на вантажно-розвантажувальні роботи становлять 1200 грн. Визначить експортну контрактну ціну, якщо компанія вирішила базову середню ціну із розрахованого інтервалу підвищити на 10%, та вартість контракту.

	Показники
	А
	Б
	В

	Конкурентна ціна за 1 шт.
	1200
	1500
	1300

	Валюта контракту
	Англ. фунт
	Долар США
	Євро

	Курс національної валюти на дату фіксації ціни
	34,6
	26,4
	29,55

	Індекс зміни світових цін 
	1,01
	1,03
	1,12

	Індекс зміни курсу національної валюти
	1,1
	1,02
	1,05

	Прогнозований індекс зростання світових цін
	1,09
	1,1
	1,2

	Прогнозований індекс зміни курсу національної валюти
	1,12
	1,13
	1,11

	Витрати на доставку товару до іноземного порту, грн.
	2500
	1800
	2000

	Витрати на вантажно-розвантажувальні роботи, грн.
	1300
	1100
	1800

	Розмір партії, шт.
	10
	20
	5

	Джерело визначення ціни
	Контракт
	Прейскурант
	Ціна пропозиції

	Форма оплати
	аванс
	кредит
	аванс

	Дата і розмір оплати
	1.04.24 - 30%
1.06.24 - 35%
1.08.24 - 25%
1.10.24 - 10%
	1.01.24 - 15%
1.05.24 - 20%
1.08.24 - 40%
1.10.24 - 25%
	1.06.24 - 60%
1.10.24 - 40%

	Дата поставки
	1.10.24
	1.01.24
	1.10.24

	Середньорічна ставка банківського відсотку
	6%
	5%
	6%





Розв’язок:
Розраховані значення  коефіцієнтів коригування та зведених цін представлено в таблиці:
	Коефіцієнти
	А
	Б
	В

	

	41 520
	39 600 
	38 415

	

	0,9976
	0,9987
	0,9948

	

	1
	1,1
	0,9

	

	1,11
	1,05
	1,18

	

	-
	1,04
	-

	

	0,98
	-
	0,99

	

	1
	0,5-0,8
	0,85-0,95

	

	1,22
	1,24
	1,33

	

	54 969,61
	29 453,52
	45 422,07

	

	54 969,61
	47 125,64
	50 765,84



Розрахунки проводились наступним чином:






Коефіцієнт корегування на кількість товару – К2 – визначається за такими умовами (для серійного виробництва):
збільшення замовлення в 2 рази, ніж це було для товару-аналога, дозволяє знизити конкурентну ціну на 10% (К2=0,9);
якщо в 3 рази - то на 15% (К2=0,85);
якщо в 4 рази - то на 20% (К2=0.8) і т.д.
Відносно конкурента В замовлення українського експортера збільшено в 2 рази, а отже К2В = 0,9; відносно конкурента Б замовлення українського експортера менше в 2 рази, а отже маємо К2Б = 1,1.
Розраховуємо коефіцієнт коригування на термін з моменту фіксації конкуретної ціни до дати можливого укладання контракту К3:







Визначаємо коефіцієнт коригування на умови платежу в кредит за наступною формулою:


де: Аі - питома вага (в відносних одиницях) чергового платежу до загальної суми контракту;
В - середньорічна ставка банківського процента (в відносних одиницях);
n - число платежів;
m - число років від моменту поставки продукції до моменту кожного чергового конкретного платежу.

Для конкурента Б розрахунок даного коефіцієнта має вид:




Для розрахунку коефіцієнта коригування на авансові платежі використовуємо формулу:


де  в - ставка середньорічного банківського процента (в процентах);
а1, а2:..... аn - питома вага авансових платежів по відношенню до ціни контракту, в відносних одиницях.
t1, t2,    .. - терміни авансування (в місяцях).
Цей коефіцієнт визначається для конкурентів А і В.




Корегування на джерело визначення ціни товарів-аналогів - К7 визначаємо за такими умовами:
якщо ціна є контрактною, то К7 = 1,0; 
якщо ціна є ціною пропозиції продавця, то К7 = 0,85 ... 0,95; 
якщо ціна є прейскурантною ціною, то К7 = 0,5 ... 0,8.
Визначаємо коефіцієнти корегування на можливі зміни світових цін розраховується:






Оскільки по коефіцієнту К7 для конкурентів Б і В визначені відповідні інтервали, зважені ціни також розраховані з урахуванням верхньої та нижньої границці цих інтервалів.






Так як українська компанія-експортер вирішила підвищити розраховану ціну на 10%, ціна реалізації на зовнішньому ринку буде становити:




Виходячи із розрахованої вище ціни, вартість контракту становитиме:



Відповідь: експортна ціна складає 51 829,46 грн, вартість контракту становить 518 955,8 грн.


Приклад 3.
Визначити продажну ціну на імпортовану продукцію за наданими умовами.

	1
	Контрактна вартість товару      
	5500 євро

	2
	Курс НБУ на день сплати митних платежів
	28,51 грн/євро.

	3
	Митний збір за оформлення митної декларації
	0,3 %

	4
	Сума фрахту
	650 євро

	5
	Страхування вантажу
	100 євро.

	6
	Мито
	25%

	7
	Акцизний збір на імпортовану продукцію
	10%

	8
	ПДВ на імпорт продукції
	20%

	9
	Питома вага витрат обігу до купівельної ціни
	12%

	10
	Умовна рентабельність
	25%



Розв’язок:
Розпочинаємо розв’язок задачі з визначення митної вартості:
Митна вартість = контрактна вартість в національній валюті + витрати обігу + сума фрахту і страхування = 28,51*(5500+650+100)* (1+0,12) = 199 570 грн.
Митний збір і мито нараховуються на митну вартість:
Митний збір = Митна вартість*Ставка митного збору = 199 570 *0,003 = 598,71 грн.
Мито = Митна вартість*Ставка мита = 199 570 *0,25 = 49 892,5 грн.
Наступним кроком в розв’язку задачі є розрахунок акцизного збору, який обчислюється наступним чином:
Акцизний збір = (Митна вартість + Митний збір + Мито)*Ставка акцизного збору = (199 570 + 598,71+ 49 892,5)*0,1= 25 006, 12 грн.
Далі визначаємо розмір податку на додану вартість:
ПДВ = (Митна вартість + Митний збір + Мито + Акцизний збір)*Ставка ПДВ = (199 570 + 598,71+ 49 892,5+ 25 006,12)*0,2 = 275 067,33*0,2=55 013,47 грн.
Обчислюємо розмір всіх платежів, які необхідно сплатити при перетині митного кордону. 
Сума платежів = Митний збір + Мито + Акцизний збір + ПДВ = 598,71+ 49 892,5 + 25 006,12+ 55 013,47 = 130 510,8 грн.
Вартість партії товару після сплати необхідних платежів та з урахуванням рентабельності складе:
Ціна = (Митна вартість +Митний збір + Мито + Акцизний збір + ПДВ) * Рентабельність
Ціна = (199 570 + 598,71+ 49 892,5 + 25 006,12+ 55 013,47)*1,25 = 412 601  грн.

Відповідь: продажна ціна на імпортовану продукцію за наданими умовами складе 412 601 грн.




Приклад 4.
ВАТ «Українська асоціація молочників» планує здійснити експорт 20 755 л молока (3,2% жирності) до Польщі. Розрахувати показник економічної ефективності експортної угоди за співвідношенням цін на внутрішньому та зовнішньому ринку за наступними даними:
· при вище зазначеному обсязі закупки ціна 1 л молока на внутрішньому ринку складає 0,63 USD;
· роздрібна ціна молока в Польщі дорівнює 0,82 USD за 1 л;
· курс обміну дол. США на гривні складає: 1USD = 27,95 грн.
Якщо операція виявиться економічно вигідною, то надати оцінку ефекту від можливої угоди, якщо:
· буде встановлено ціну експортованого молока на рівні 0,77 USD;
· середня роздрібна ціна 1 л вітчизняного молока на внутрішньому ринку України складає 20,74 грн.
Розв’язок:
1. Щоб оцінити показник економічної ефективності експортної операції необхідно скласти наступну нерівність:

   ,    
  де   P – ціна 1 л молока, закупленого на внутрішньому ринку в грн.;
  P1 – ціна 1 л молока в Польщі;
  L – курс обміну дол. США на гривні.
Якщо дана нерівність виконується, то експорт товару вважається економічно доцільним.


 Отже, експортна операція є економічно вигідною, тому надамо оцінку ефекту від конкретної зовнішньоторговельної угоди.

2. Розраховуємо вартість експортованої продукції в грн.:

В експ.=20 755*0,77*27,95446 678,73 грн.
3. Розраховуємо вартість даного обсягу молока на внутрішньому ринку в грн.:
В вн.р.= 20 755*20,74 = 430 458,7 грн.
4. Ефект від експортної операції (тобто її ефективність) буде визначатися різницею між вартістю укладеної зовнішньоторговельної угоди та вартістю реалізації молока на внутрішньому ринку:
Е = 446 648,73 – 430 458,7 = + 16220,03 грн.
Отже, ефект від угоди є позитивним, тобто угода є ефективною.

Відповідь: ефект від зовнішньоторговельної угоди складає 16220,03 грн.


Приклад 5.
 Укладено угоду на експорт 25 т аміачної селітри за ціною 270 дол. США за одну тонну. Ціна внутрішнього ринку за 1 кг аміачної селітри становить 1,22 грн. Згідно з переліком довідкових цін, ціна 1 т аміачної селітри складає  240 дол. США. На момент укладення контракту співвідношення валют: 1 Дол. США дорівнює 7,85 грн. Визначить ефективність експортної угоди на основі довідкових цін та цін внутрішнього ринку.

Розв’язок:
1. Визначаємо загальну вартість контракту:
В контр. заг..=25000*270= 6 750 000 дол. США
2. Вартість контракту за ціною внутрішнього ринку (1,22 грн):
В вн.р.= 25000*1,22= 30500 грн. або 3885,35 дол. США
3. Вартість контракту за довідковою ціною (240 дол. США):
В дов.ц. = 25000*240= 6 000 000 дол. США

4. Ефективність даної угоди визначається як можливий прибуток при придбанні експортної партії: 
а) за довідковою ціною (240 дол. США за тонну)
Пр. дов. ц. =6 750 000 - 6 000 000 = 750 000 дол. США
б) за ціною внутрішнього ринку України (1,22 грн):
Пр. ціна вн. ринку = 6 750 000 - 3885,35 = 6746114,65 дол. США

Відповідь: при закупівлі на внутрішньому ринку експортної партії за довідковими цінами рентабельність становитиме 11,1%. При закупівлі на внутрішньому ринку експортної партії за внутрішніми цінами рентабельність буде вищою, і становитиме 99,9%. 


ОФОРМЛЕННЯ РОЗРАХУНКОВОЇ РОБОТИ


Розрахункова робота має бути представлена у вигляді рукопису, виконаного електронному варіанті. Розрахункова робота виконується лише українською мовою. При цьому її текст має бути ретельно відредагований, цитати та статистичні дані повинні містити посилання на відповідні джерела, сторінки тексту – пронумеровані. Розрахункову роботу виконують за допомогою комп’ютерної програми MS Word. При цьому необхідно використовувати шрифт – Times New Roman, кегель – 14, інтервал між рядками – 1,5. Відступи від краю аркуша зверху та знизу – 2 см, зліва – 2 см, справа – 1 см. 
Номер сторінки зазначається у правому верхньому куті аркуша. Розрахункову роботу друкують на стандартних аркушах формату А4, які повинні бути зшиті відповідним чином (оправлені у палітуру або в м’яку обкладинку).
Обсяг розрахункової роботи повинен становити не менше ніж 20 і не більше ніж 30 сторінок друкованого тексту. Додатки не враховують до основного обсягу роботи.
 По кожному структурному елементу розрахункової роботи студент має навести вихідні дані і розв’язок з поясненнями. 
На титульному аркуші мають бути вказані (див. додаток): 
 назва навчального закладу, в якому здійснено дослідження; 
 назва факультету та кафедри, на якій виконано роботу;
 прізвище, ім’я та по батькові автора, номер групи, в якій він навчається; 
 прізвище, ім’я та по батькові, посада, науковий ступінь, вчене звання наукового керівника роботи; 
місто, рік написання. 
Зміст розміщують відразу після титульного аркуша розрахункової роботи. Він містить найменування та номери початкових сторінок вступу, переліку умовних скорочень, номери усіх задач, висновків, списку використаних джерел, додатків. Перелік умовних скорочень наводять за необхідності. Якщо в дослідженні вжито специфічну термінологію, а також використано маловідомі скорочення, нові символи, позначення, то їх перелік може бути виокремлений у праці списком, який розміщують перед вступом.
У вступі необхідно визначити актуальність досліджуваного питання за сучасних умов господарювання. Саме у вступі формулюються мета та основні завдання роботи, а також вказується предмет, об’єкт і методи дослідження, його науково-теоретична основа.
Не допускається виконання розрахункової роботи з одного варіанту двома студентами однієї групи одночасно.
Результати розрахунків мають бути представлені у вигляді таблиць наступного виду:

Таблиця 9 - Результати розрахунків по розділу «Митна вартість і митні платежі»
	
	Варіант № Х 

	
	Задача 1.1.
[комбінація товарів згідно варіанту]
	Задача 1.2.

	Митна вартість партії
	
	

	Сума митного збору за перебування товарів під митним контролем
	
	

	Сума мита
	
	

	Сума акцизного збору
	
	

	Сума ПДВ
	
	

	Сума митних платежів
	
	

	Вартість імпортованої партії
	х
	

	Питома вага митних платежів в ціні імпортованого товару
	
	х






Таблиця 10 - Результати розрахунків по розділу «Прогнозування експортної контрактної ціни»
	
	Варіант № Х 

	
	Найменування товару-аналога 1
	Найменування товару-аналога 2
	Найменування товару-аналога 3

	Ціна в національній валюті, грн.
	
	
	

	К1
	
	
	

	К2
	
	
	

	К3
	
	
	

	К5
	
	
	

	К6
	
	
	

	К7
	
	
	

	К8
	
	
	

	Кзв1
	
	
	

	Кзв2
	
	
	

	Цб
	

	Контрактна ціна з урахуванням запланованого збільшення або зменшення Цб, грн.
	

	Вартість контракту українського експортера, грн.
	



Таблиця 11 - Результати розрахунків по розділу «Оцінка економічної ефективності зовнішньоекономічної операції»
	
	Задача 3.1.

	Показник економічної ефективності експортної угоди
	

	Вартість контракту українського експортера, грн.
	

	Сума ефекту від угоди, грн
	







	
	Задача 3.2.

	Вартість контракту за ціною внутрішнього ринку, грн
	

	Вартість контракту за довідковою ціною, грн
	

	Ефективність за цінами внутрішнього ринку, %
	

	Ефективність за довідковими цінами, %
	



Наприкінці розрахункової роби студент має зробити висновок стосовно оцінки економічної ефективності досліджуваної зовнішньоекономічної операції: ефективна чи неефективна виявилась операція, яка сума прибутку або збитку від здійснення даної операції і що доцільно зробити підприємцю для уникнення збитків, якщо такі мали місце в результатів проведених розрахунків.
Висновки, як заключний розділ курсової роботи, можна оформити у вигляді чітких тез, що стосуються розділів роботи. Рекомендований обсяг висновків – до 2 сторінок. 
Висновки розрахункової роботи мають бути логічними, обґрунтованими, достовірними, зроблені студентом самостійно. Висновки до роботи логічно представляють собою короткі, самостійні узагальнення (відповіді на завдання), представлені у завданні розрахункової роботи. Під час написання курсової роботи категорично не рекомендується використовувати емоційні словосполучення, фрази та прийоми, які використовують ЗМІ, «жовта преса», журналісти. Стиль викладання тексту курсової роботи має бути науковим.
У списку використаних джерел наводяться всі використані офіційно розпорядчі документи, наукові видання вітчизняних і зарубіжних вчених, в тому числі адреси Інтернет-сайтів та назви статей у засобах масової інформації, які були використані під час написання курсової роботи. Оформлюється в алфавітному порядку та записується в кінці всього тексту, після висновків. 
Додатки формуються за потребою, коли у роботі є така необхідність. До них належить допоміжний матеріал, який потрібний для повнішого сприйняття виконаної роботи.

СИСТЕМА ОЦІНЮВАННЯ РОЗРАХУНКОВОЇ РОБОТИ

Студенти виконують розрахункову роботу протягом двох місяців і представляють її на перевірку на 11-му практичному занятті. 
Протягом тижня викладач перевіряє розрахункову роботу, і якщо вона не відповідає встановленим вимогам, повертає її на доробку. 
Бали, отримані за виконання розрахункової роботи, враховуються в семестровому рейтингу студента виходячи із наступних критеріїв:
Ваговий бал –  20.

Критерії оцінювання розрахункової роботи:
20 балів – робота виконання в повному обсязі, розрахунки без помилок, з поясненнями і повними відповідями на поставлені питання;
16 – 19 балів – в роботі містяться деякі неточності або розрахункові помилки;
12-15 балів робота виконана в повному обсязі, але містяться суттєві помилки;
7-11 балів робота виконана не в повному обсязі, містить суттєві помилки.
0 – 6 балів – робота не здана або виконана не вірно.
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